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A nemzetkdzi kereskedelem intézményi kdrnyezete

A nemzetkdzi kereskedelem jogi feltételei

A kulkereskedelmi tgylet résztvevoi
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Vamtechnikai ismeretek

Széllitmanyozas és fuvarozas

Biztosithatd kockazatok és biztositasuk

Fizetési eszk6zok és modok

Devizaszabalyozas — banki mlveletek

3. A kilkereskedelmi tgylet

Kulkereskedelmi ugylet elékészitése - arképzés
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A killkereskedelmi szerz6dés és realizalasa

Kovetelmény:

A foglalkozason val6 rendszeres és aktiv részvétel. Az el 6adasokon és
gyakorlatokon prezentalt tananyag elsajatitasdnak b ~ emutatasa gyakorlati jegy
keretében.

Kotelez 6 irodalom:
» Danko L.: A nemzetkozi kereskedelem technikaja
Miskolci Egyetemi Kiadd, Miskolc, 2008.
http://publikacio.uni-miskolc.hu/docoldal/index.php?P1d=5503
* Az eldadasokon megjel6lt honlapok.
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